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Уважаемые клиенты!
Данный объект выставлен на продажу в компании Next Point Investment. Стоимость, указанная в описании окончательная, и не меняется в большую сторону. В некоторых случаях возможен торг.
Федеральная франчайзинговая сеть в сфере развлекательного бизнеса с применением новых технологий.  Прибыль 300000 руб. Стоимость 2150000 р.

ФИНАНСОВЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ
 Прибыль: 300 000  руб.
Оборот:  800 000 руб.
Затраты: 500 000 руб. 
Возврат инвестиций: 11 месяцев
ОБЩАЯ ИНФОРМАЦИЯ
__________________________________________________________________________________________
	Форма собственности/доля на продажу:
	ООО, продажа доли

	Возраст компании:
	6 месяцев

	Площадь (собственность/аренда):
	25 кв.м. Аренда. 

	Количество сотрудников:
	3  

	Обязательные лицензии:
	

	Место расположения:
	100 м от м. Адмиралтейская

	Возможности для роста:
	Есть. Перспективная ниша, есть возможность разработать специальное предложение для небольших городов. Возможно открыть представительства в СНГ.


__________________________________________________________________________________________
__________________________________________________________________________________________
 
ОПИСАНИЕ БИЗНЕСА
Активно развивающаяся компания по производству оборудования для станций виртуальной реальности на базе очков Oculus Rift. На сегодняшний день имеет франчайзинговую сеть из 10 представительств. Сейчас с франчайзи заключены лицензионные договоры, после регистрации коммерческого обозначения в Роспатенте будет возможно заключать договоры комерческой концессии. Весь бизнес ведется полностью "по-белому". Все финансовые показатели легко подтверждаются. Все программное обеспечение, которым пользуется компания, также лицензионное, либо разработано самой компанией. Все показатели по франчайзинговым точкам отражены в собственной CRM-системе. Проект существует 6 месяцев и имеет высокие перспективы для роста. Полностью проработана маркетинговая политика компании, есть план стратегического развития на год. На сегодняшний день ежедневно приходит около 10 заявок от потенциальных франчайзи. Все производство, доставка, техподдержка, дизайн и т.д. у компании на аутсорсинге. В штате сейчас два собственника и менеджер по работе с клиентами, которого готовят на должность генерального директора для передачи бизнеса в руки другого собственника. Нынешние собственники готовы оказывать поддержку в течение первого месяца. Также передаются все контракты со специалистами на аутсорсинге. 
Фин. Показатели:
Средний оборот компании за последние 3 месяца работы - 800 000; Аренда офиса - 25 000; ФОТ - 30 000; Минимальная сумма сделки - 250 000; Себестоимость производства - примерно 55% от оборота; Себестоимость техподдержки - 5% от оборота; Фриланс, бухгалтерия, прочие расходы - 6 000.
Материальные активы: Собственное ПО.
	Нематериальные активы:  Маркетинговая политика. Отлаженная интернет-реклама, есть сайт по продаже франшизы, есть группы в соцсетях, есть рекламные видеоролики, доступные на youtube. Сейчас у компании около 10 франчайзи, часть из которых выплачивает роялти от 2,5 до 5 % с оборота. Средний оборот франчайзи 150 000.

	


Причина продажи: семейные обстоятельства и уход в другой, более масштабный проект.


ВОЗНИКЛИ ВОПРОСЫ? ЗВОНИИТЕ НАМ!  
(812) 670-07-15  
Удачи!
Спасибо, что обратились в нашу компанию!
(812) 670-07-15      Sale@nextpointinvest.ru   www.nextpointinvest.ru

image1.jpeg
Next Point Investment
Xt 1 e vestment

Tokyrika it IPoAaka GHIHECOR





 

 

Ñïàñèáî, ÷òî îáðàòèëèñü â íàøó êîìïàíèþ!

 

(812) 670

-

07

-

15      

Sale

@

nextpointinvest

.

ru

   

www

.

nextpointinvest

.

ru

 

 

Óâàæàåìûå êëèåíòû!

 

Äàííûé îáúåêò âûñòàâëåí íà ïðîäàæó â êîìïàíèè Next Point Invest

ment

. Ñ

òîèìîñòü, 

óêàçàííàÿ â îïèñàíèè 

îêîí÷àòåëüíàÿ, è íå ìåíÿåòñÿ â áîëüøóþ ñòîðîíó.

 

Â íåêîòîðûõ ñëó÷àÿõ âîçìîæåí òîðã.

 

Ôåäåðàëüíàÿ ôðàí÷àéçèíãîâàÿ ñåòü â ñôåðå ðàçâëåêàòåëüíîãî áèçíåñà ñ 

ïðèìåíåíèåì íîâûõ òåõíîëîãèé. 

 

Ïðèáûëü 300

000 ðóá.

 

Ñòîèìîñòü 

2150

000 

ð.

 

 

ФИНАНСОВЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ

 

 

Ïðèáûëü:

 

300

 

000

 

 

ðóá

.

 

Îáîðîò:

  

800

 

000

 

ðóá.

 

Çàòðàòû:

 

500

 

000

 

ðóá.

 

 

Âîçâðàò èíâåñòèöèé:

 

11

 

ìåñÿöåâ

 

ÎÁÙÀß ÈÍÔÎÐÌÀÖÈß

 

__________________________________________________________________________________________

 

Ôîðìà ñîáñòâåííîñòè/äîëÿ 

íà ïðîäàæó:

 

ÎÎÎ,

 

ïðîäàæà

 

äîëè

 

Âîçðàñò êîìïàíèè:

 

6 ìåñÿöåâ

 

Ïëîùàäü 

(ñîáñòâåííîñòü/àðåíäà):

 

25

 

êâ.ì.

 

Àðåíäà.

 

 

Êîëè÷åñòâî ñîòðóäíèêîâ:

 

3 

 

 

Îáÿçàòåëüíûå ëèöåíçèè:

 

 

Ìåñòî ðàñïîëîæåíèÿ

:

 

100 ì

 

îò 

ì. Àäìèðàëòåéñêàÿ

 

Âîçìîæíîñòè äëÿ ðîñòà:

 

Åñòü. Ï

åðñïåêòèâíàÿ íèøà, åñòü âîçìîæíîñòü 

ðàçðàáîòàòü ñïåöèàëüíîå ïðåäëîæåíèå äëÿ 

íåáîëüøèõ ãîðîäîâ. Âîçìîæíî îòêðûòü 

ïðåäñòàâèòåëüñòâà â ÑÍÃ

.
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__________________________________________________________________________________________

 

 

 

ÎÏÈÑÀÍÈÅ 

ÁÈÇÍÅÑÀ

 

Àêòèâíî ðàçâèâàþùàÿñÿ êîìïàíèÿ ïî ïðîèçâîäñòâó îáîðóäîâàíèÿ äëÿ ñòàíöèé âèðòóàëüíîé ðåàëüíîñòè 

íà áàçå î÷êîâ Oculus Rift. Íà ñåãîäíÿøíèé äåíü èìååò ôðàí÷àéçèíãîâóþ ñåòü èç 10 ïðåäñòàâèòåëüñòâ. 

Ñåé÷àñ ñ ôðàí÷àéçè çàêëþ÷åíû ëèöåíçèîííûå äîãîâîðû, ïîñ

ëå ðåãèñòðàöèè êîììåð÷åñêîãî îáîçíà÷åíèÿ 

â Ðîñïàòåíòå áóäåò âîçìîæíî çàêëþ÷àòü äîãîâîðû êîìåð÷åñêîé êîíöåññèè. Âåñü áèçíåñ âåäåòñÿ 

ïîëíîñòüþ "ïî

-

áåëîìó". Âñå ôèíàíñîâûå ïîêàçàòåëè ëåãêî ïîäòâåðæäàþòñÿ. Âñå ïðîãðàììíîå 

îáåñïå÷åíèå, êîòîðûì ïîëüçóåòñÿ êîìïàí

èÿ, òàêæå ëèöåíçèîííîå, ëèáî ðàçðàáîòàíî ñàìîé êîìïàíèåé. 

Âñå ïîêàçàòåëè ïî ôðàí÷àéçèíãîâûì òî÷êàì îòðàæåíû â ñîáñòâåííîé CRM

-

ñèñòåìå. Ïðîåêò ñóùåñòâóåò 6 

ìåñÿöåâ è èìååò âûñîêèå ïåðñïåêòèâû äëÿ ðîñòà. Ïîëíîñòüþ ïðîðàáîòàíà ìàðêåòèíãîâàÿ ïîëèòèêà 

êîìïàíèè,

 

åñòü ïëàí ñòðàòåãè÷åñêîãî ðàçâèòèÿ íà ãîä. Íà ñåãîäíÿøíèé äåíü åæåäíåâíî ïðèõîäèò îêîëî 

10 çàÿâîê îò ïîòåíöèàëüíûõ ôðàí÷àéçè. Âñå ïðîèçâîäñòâî, äîñòàâêà, òåõïîääåðæêà, äèçàéí è ò.ä. ó 

êîìïàíèè íà àóòñîðñèíãå. Â øòàòå ñåé÷àñ äâà ñîáñòâåííèêà è ìåíåäæåð ïî 

ðàáîòå ñ êëèåíòàìè, êîòîðîãî 

ãîòîâÿò íà äîëæíîñòü ãåíåðàëüíîãî äèðåêòîðà äëÿ ïåðåäà÷è áèçíåñà â ðóêè äðóãîãî ñîáñòâåííèêà. 

Íûíåøíèå ñîáñòâåííèêè ãîòîâû îêàçûâàòü ïîääåðæêó â òå÷åíèå ïåðâîãî ìåñÿöà. Òàêæå ïåðåäàþòñÿ âñå 

êîíòðàêòû ñî ñïåöèàëèñòàìè íà àóòñîðñ

èíãå. 

 

Ôèí. Ïîêàçàòåëè

:

 

Ñðåäíèé îáîðîò êîìïàíèè çà ïîñëåäíèå 3 ìåñÿöà ðàáîòû 

-

 

800

 

000

;

 

Àðåíäà îôèñà 

-

 

25

 

000

;

 

ÔÎÒ 

-

 

30

 

000

;

 

Ìèíèìàëüíàÿ ñóììà ñäåëêè 

-

 

250

 

000

;

 

Ñåáåñòîèìîñòü ïðîèçâîäñòâà 

-

 

ïðèìåðíî 55% îò îáîðîòà

;

 

Ñåáåñòîèìîñòü òåõïîääåðæêè 

-

 

5% îò îáîðîòà

;

 

Ôðèëàíñ, áóõãàëòåðèÿ, ïðî÷èå ðàñõîäû 

-

 

6

 

000

.

 

Ìàòåðèàëüíûå àêòèâû

: 

Ñîáñòâåííîå ÏÎ.

 

Нематериальные активы:

 

 

Маркетинговая политика. 

Отлаженная интернет

-

реклама

, есть сайт по 

продаже франшизы, есть группы в соцсетях, есть рекламные видеоролики, доступные на youtube. Сейчас 

